No

OBJETIVOS
ESTRATEGICOS

1. Ofrecer productos y
servicios con alto grado del
eficiencia, bajola
colaboracién de
profesionales calificados;
generando deleitey
satisfaccién en el mercadol
nacional.

OBJETIVC
OPERATIVOS

Proporcionar
productos y servicios
fundamentada en un

sistema de calidad,
contando con
profesionales con
experienciay
experticia en las
dreas: cientificas,
técnicas, tecnolégicas
yadministrativas.

~

2. Posicionar la marca
UEB mediante la
aplicacion de estrategias
de marketing que
involucren los dmbitos:
empresariales,
industriales y
académicos.

Impulsar la marca
UEB a nivel nacional
através de un plan
de marketing con
productos y servicios
que brinda la
empresa piblica
PROSERVI-UEB-
EP.

FORMULA DEL < OBJETIVO DEL FORMULA DEL . < . RECU
ESTRATEGIAS ~ METAS  INDICADORES . PROYECTOS Py INDICADOR ACTIVIDADES RESPONSABLE PRESUPUESTO , -
INDICADOR PROYECTO INDICADOR NECESARIOS
Firma de Convenios Lic. Max Gallmeier $ -
Nimero de ciclos de
ety Ry A Nimero de ciclos| comercializacion ofecidos/ Produccion Ing. Jimena Naranjo $ 23.000,00 (RS,
comercializacion de g e o T de Nimero de ciclos de
Truchas G ializacio c Agentes externos $ - | financieros
(AR § Lic. Max Gallmeier e Ing. Jimena
Control y Seguimiento 5 $ B
Naranjo
Firma de Convenios Lic. Max Gallmeier $ -
Nimero de Nimero de unidades Humanos,
Comercializacién de Té de |  Ofrecer un producto . P
: D 1000 unidades unidades i EE Comercializacion Ing. Jimena Naranjo s 2.000,00( Tecnolégicosy
moray mortifio silvestre en el mercado : . e
unidades financieros
Lic. Max Gall Ing. J
Control y Seguimiento SR EIMEE O I B -
Naranjo
Firma de Convenios Lic. Max Gallmeier $ -
) Producir envases . . s 5
Produccién y : . . Nimero de litros Produccion Ing. Jimena Naranjo $ 7.000,00 | Humanos,
e . medicinales para : Ntmero de litros " 4 a
comercializacion del aceite N 10 Litros Nimero
Nimerode | Totaldeproductos Ty o\ pic medicinal | COMerciRlizar un producto comercializados | e o proyectadas lizacio A s financieros
5 Productos e ofertados / Total de nuevo e oD SRS -
Nuevos Productos
st Lic. Max Gallmeier e Ing. Jimena
propuestos Control y Seguimiento TEenD $ -
Firma de Convenio Lic. Max Gallmeier $ -
Nimero de Nimero de quesos X
1000 quesos e CErEE TR Comercializacién Ing. Jimena Naranjo $ 3.000,00
X comercializados | de quesos producidos ({NTTENES,
Comercializacién de | Ofertar productos lécteos ‘ i G el hen T e
productos Licteos con lamarca UEB CoptioleseRimentd Naranjo $ ° -
financieros
Nimero de litros vendidos/ Comercializacion Ing. Jimena Naranjo $ 2.200,00
1.1 Ampliar la J000Litros | Nmero de tros Nmaro de tros
cartera de negocios comercializados o Controly Seguimiento Lic. Max Gallmeier e Ing. Jimena s _
de productos y Naranjo
servicios.
Produccién Ing. Jimena Naranjo $ 300,00
" . - Numero de litros. Humanos,
Comercializacién de Agua | Ofrecer un producto 500 Litros Nimero de Itos| . 2 dos/ Namero de Comercializacién Agentes externos $ - | Tecnolégicosy
purificada purificado en el mercado envasados
litros proyectados N financieros
. Lic. Max Gallmeier e Ing. Jimena
Control y Seguimiento 5 $ B
Naranjo
Disefio Ing. Christian Guerrero $ =
Brindar cursos de
programa de educacién continua para el Nimero de Ndmero de cursos Desarrollo Ing. Christian Guerrero $ - Humanos,
oweju"amcidn programa de 3cursos cursos planteados /Numero de i
profesionalizacién de la planteados cursos proyectados Ejecucion de plan de estudio Ing. Christian Guerrero $ 6.000,00 | financieros
UEB.
Evaluacién Lic. Max Gallmeier $ °
Disefio Ing. Christian Guerrero $ -
) B Desarrollo Ing. Christian Guerrero $ -
i Capacitacion conaval | Impartir cursos de gran Namero de Namero de cursos o s
36 Servicios de Nimero de Total delsenicios B maratton i’: s mdémi 36 cursos cursos ejecutados/ Total de cursos - ) Tecnolégicos y
Commeitacion | senicios jevutados| Clecutados /Totalde P . s S Sy Ejecucién de plan de estudio Ing. Christian Guerrero $ 9844500 | financieros
servicios propuestos
Evaluacién Lic. Max Gallmeier $ -
Firma de carta compromiso Lic. Max Gallmeier $ -
Nimero de Nimero de pruebas Administrar fondos Lic. Remigio Saltos $ 30000 pangs,
Pruebas COVID-19 Realizar Pruebas COVID. | 1000 pruebas Prr_ebas veal\xadas‘/Tmaldde pruebas oo semmienta |- RemigioSaos  ng. hvstian X Ts;nclu.g\ms y
realizadas planteadas ¥ Seg: . inancieros
Lic. Max Gallmeier y Lic. Remigio
Evaluar resultados v e $ -
Saltos
—_— Ing. Christian Guerrero ¢ ng. s )
Jonathan Viscarra
. Total de profesional Contar con profesionales . . . Aprobacién Lic. Max Gallmeier $ B
Implementar un Niimero de (2 T X G Contar con cl ingreso | Niimero de Total de profesionales 3
1.2 Contarconun | - calificados/ Total de | Implementaciony | altamente calificados con - e Humanos y
sistema de calidad | ™ 4¢ profesionales profesionales capacitacion de personal | experiencia y experticia en| 4¢3 Profesionales | profesionales calificados / Total de financieros
calidad calificados ; _ Calificados. calificados profesionales estimados Ejecucion Ing. Mayra Morejon $ 36.000,00
estimados las dreas a desempefiar.
Evaluacion Lic. Max Gallmeier $ -
Estudio de mercado Ing. Jimena Naranjo
Desarrollo del plan de
2.1. Fortalecer la R . i
ortalecer | 1y carrollo de un Elaboracion y ejecucion de | Posicionar la marca UEB, marketing Ip D
imagen y el rol Un Plan de Plan de marketing " " .
g Plan de un plan de marketing de la | en los dmbitos empresarial, | Marca posicionada Marca Marca
organizacional de la| " marketing ejecutado cjecutado A
empresa marketing marca UEB comercial y académico. Ejecutar el plan de marketing Ing. Christian Guerrero

Evaluar el plan de marketing

Lic. Max Gallmeier

Disefio del plan de negocios

Ing. Christian Guerrero

$ 100,00




Impulsar el

3.1 Establecer un

Analisis econémico y de

Ing. Christian Guerrero e Lic.

fortalecimiento | plan de negocios de Desarrollar un plan de | COMar con insumos para el | - 30% de ingresos | 300, 5 e Ingresos (EED Hemieioisalios G,
prnrsr v il | B Plan de negocios| Un Plan de negocios|  Plan de negocios s P desarrollo del proceso de | incrementados con [ >0 ¢ 9 In€reS incrementados/Ingresos Tecnolégicos y
3. Fortalecer el " mediano y largo IR comercializacion | respecto al aio 2021 | eTementados proyectados 6 i i . financieros
T Freban A Ejecucién Lic. Remigio Saltos
crecimiento de la P
necesidades
empresa pblica e
3| PROSERVI-UEB-EP, CEREED Evaluacin del plan de negocios Lic. Max Gallmeier -
empresariales y
mediante convenios de | (RIECRTIY
cooperacion y alianzas | _yiy g un plan de @D Lic. Jl\::: h(z:ll‘l/“‘»zea; ¢ Ing. 5
estratégicas. negocios, convenios | 55 peiorarta | COVERNO3COn Nimero de aliados Nimero de Nimero de aliados - Hamanos
de cooperacién 30 aliados Aliados cstratégicos | estratégicos nuevos/ | - Suscribir convenios con | Fortalecer la organizaciénaf _ - aliados estratégicos nuevos/ Niimero ali Lic. Max Gallmeier ¢ Ing. 800,00 e
P ¥ asociacién con 5 aliados estratégicos Socializacion Jonathan Vi ) Tecnoldgicos y
alianzas estratégiess | ados capatégioos | SSEEC0S nuevos Niimero de aliados i s | wavesdela estratégicos | de aliados estratégicos onathan Viscarra P
N B nuevos estratégicos planteados nuevos proyectados
Firma de alianzas Lic. Max Gallmeier -
Medir la cultura organizacional Ing. Mayra Morején -
. Ing. Christian Gu Ing.
4.1 Mejorar la Fortalocer ¢l desempetio Preparar el plan de mejoras | "¢ (|7 B SIS0 €inG -
4. Impulsar el desarrollo cultura 1Procesode |  Unproceso de § Mejorar de la cultura ortalecer el desempei § lonathan Viscarra Humanos,
deln empresa piblien | Fortalecerlos | ooy T e Niimero de procesos e organizacionaly  [Un proceso de mejoral  Un proceso Un proceso e acon deton T gl Tt
PROSERVI-UEB-EP en | procesos gestion, e comunicaional Jectoinee pany e 4
el dmbito empresarial, | comercializacion y
comercial y asociativo, | asociacion, mediante| .
Y 2 2 Evaluacién del pt Lic. Max Gall -
mediante el desarrollo de| el desarrollo una valuacitn del plan e Max Gallmeter
una cultura cultura i
organizacional de gestion| y una gestion ool d Disefio Ing. Christian Guerrero -
¥ comery cion | estratégica eficiente. | “‘:” ’; S S S o R B
fortalecidos. cionglos plande n Plan de n Plan de ortalecimicnto ortalecer la organizacion ) ) Ing. Christian Guerrero e Ing. Humanos,
procesos de gestion yvde los procesos de Un Plan Un Plan Un Plan Ejecucion del plan ¢ 8.000,00 °
v » v o808 66 Jonathan Viscarra Tecnolégicos
comercial

Evaluacion

Lic. Max Gallmeier




